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Kar im  Sol iman ,  wraz  z  żoną  i  teśc iem ,  j es t  właśc ic ie lem  f i rmy   

Lód  Miód  w  Łodz i .  I ch  rodz inna  f i rma ,   będąca  na  rynku  od  4

lat ,  to  30   punktów  z  lodami  w  województwie  Łódzk im ,  z

których  większość  to  punkty  mobi lne  oraz  k i lka  punktów

stac jonarnych .

I ch   punkty  f ranczyzowe  są  znane  z  ofer ty  lodów  natura lnych .

Od  samego  początku  i s tn ien ia  f i rmy  Kar im  nie  używa  żadnych

gotowych  sk ładników .  Wszystk ie   produkowane  przez  nich

lody  są   tworzone  od  podstaw ,  bez  sztucznych  s tab i l i zatorów ,

emulgatorów ,  past ,  barwników   czy  aromatów .  

Na  początku  pandemi i  otwiera l i  punkty  s topniowo  i  oferowal i

k l ientom  możl iwość  zakupu  na  wynos .  W  tym  t rudnym  okres ie

uruchomi l i  również  s tac jonarną  kawiarn ię  -  wszystko  z

n iezbędnymi  ś rodkami  ost rożnośc i .  
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JESTEŚMY BARDZO ZADOWOLENI  Z  WYNIKÓW
DOSTAW. UŻYLIŚMY TEJ  FORMY TAKŻE JAKO TEST

GOTOWOŚCI  KLIENTÓW NA NASZE NOWE
PRODUKTY.  



Kar im   dzia ła  w  branży  lodowej  od

ponad  10  l a t .  Zdobył  dużą  wiedzę

technolog iczną  oraz  wiedzę  na

temat  maszyn  niezbędnych  do

produkc j i  lodów  pracując  w

f i rmach  PreGel  oraz  Pr imulator .  

Od  samego  poczatku  dzia ła lnośc i

f i rmy   Kar im  poszukuje  nowych

trendów  w  lodach ,  a le  nie  odbiega

od  swoje j  pol i tyk i  produkc j i  -

używania  ty lko  natura lnych

sk ładników .  Nie  zna jdz iesz  w  j ego

lodach  żadnych  sztucznych

smaków  j ak  np .  guma  balonowa !  

Zanim  otworzy l i  swoje  punkty ,

uruchomi l i  cotygodniową  opcję

dostaw  lodów  w  pudełkach .  Było

to  bardzo  pracochłonne

przeds ięwzięc ie ,  gdyż  l i czba

zamówień  ros ła  z  tygodnia  na

tydz ień ,  a  lody  nie  są  ł a twym

produktem  do  t ransportu .

Rozwiązanie  to  j ednak  pomogło

zdobyć   wiedzę  na  które  produkty

ich  k l ienc i  czeka ją  oraz

odpowiednio  zaadaptować  i

dopracować  i ch  ofer tę .  

Kiedy  sytuac ja  z  pandemią  uległa

zmianie ,  byl i  w  pełn i  gotowi  na

sezon .  

CHCESZ WIEDZIEĆ WIĘCEJ? POBIERZ DARMOWY PRZEWODNIK
"RZECZYWISTOŚĆ Z COVID I  BIZNES"

W  P O R Ó W NAN I U  Z  U B I E G Ł Y M  R O K I E M ,  W
T E J  C H W I L I  P O W I N N I Ś M Y  M I E Ć
W S Z Y S T K I E  P U N K T Y  O T WAR T E ,  AL E
O B S E R W U J E M Y  S Y T UAC J Ę  I  ADAP T U J E M Y
J ą  D O  P O T R Z E B  K O N S U M E N T Ó W  I
S Y T UAC J I  NA  R Y N K U .  
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Ponieważ  polsk i  rząd  w  pewnym  momencie  umożl iwi ł  ludz iom

wyjśc ie  do  parków  i  l asów ,  Lód  Miód  postanowi ł  otworzyć

swoje  mobi lne  punkty .  Wyzwaniem   było  dostosowanie

punktów  sprzedaży ,  aby  były  ca łkowic ie  bezpieczne  zarówno

dla  k l ientów ,  j ak  i  pracowników .  „Staramy  s ię  docierać  do

naszych  k l ientów  w  każdy  możl iwy  sposób  i  in formować  że

jes teśmy  otwarc i  i  dzia łamy .  Skupiamy  s ię  głównie  na

mediach  społecznośc iowych ” .

Dla  k l ientów ,  którzy  mają  obawy  przed  s tan iem  w  kole jkach ,

utworzy l i śmy  plat formę  przyśp iesza jącą  zakupy  i

min imal izu jącą  ryzyko  kontaktu  z  innymi .  Kl ienc i  mogą

sk ładać  zamówienia  onl ine  i  odbierać  już  gotowe  pudełka  z

lodami  w  wybranym  przez  nich  punkc ie .
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DOWIEDZ SIĘ  JAK ZAIMPLEMENTOWAĆ SKLEP
ONLINE W NASZYM DARMOWYM PRZEWODNIKU 
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"MAM NADZIEJĘ ,  ŻE  LODZIARSTWO JEST W
NIECO INNEJ ,  LEPSZEJ  SYTUACJI .  KAŻDY 

MOŻE UPIEC CIASTO CZY CHLEB W DOMU,
ALE NIE  JEST TO JUŻ TAKIE  ŁATWE Z

LODAMI.  DODATKOWO, PONIEWAŻ GAŁKA
LODÓW TO NIEDUŻY KOSZT,   MYŚLĘ ŻE

KLIENCI  BĘDĄ CHCIELI  CIESZYĆ SIĘ  TĄ MAŁĄ
PRZYJEMNOŚCIĄ."

KARIM SOLIMAN
LÓD MIÓD
ŁÓDŹ,  POLSKA
HTTP://WWW.LODMIOD.PL/

CHCESZ WIEDZIEĆ WIĘCEJ? POBIERZ DARMOWY PRZEWODNIK 
"RZECZYWISTOŚĆ Z COVID I  BIZNES"

„Sytuacja zmieni się dla nas wszystkich, gdy wrócimy do tak zwanej

nowej normalności, która będzie  moim zdaniem inną rzeczywistością.

Pewne standardy i zachowania pozostaną z nami na długo, a nawet

na zawsze. 

Sprzedaż na wynos to coś, co zapewne pozostanie z nami na dłużej -

myślę, że klienci będą bardziej ostrożni i musimy się dostosować.

Uważam że  jednym z głównych tematów nadchodzących zmian będą

nowe trendy w opakowaniach"

„Elastyczność jest kluczem. Nasi partnerzy biznesowi muszą

przychylnie patrzeć na nasze potrzeby i zmiany na rynku. Wszyscy

chcemy przetrwać, a kluczem jest rozmowa. Mam głęboką nadzieję,

że pomimo tej trudnej sytuacji dla całej branży, wszyscy przetrwamy 

i będziemy jeszcze silniejsi!  
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